


"Ich muss mein Wissen einfach
in Videos packen, die Videos auf

eine Membership-Seite
hochladen und der Welt

verkünden, dass mein Online-
Kurs verfügbar ist. Fertig."



Warum ist dieser Ansatz
zum Scheitern verurteilt?

 



Ganz einfach: Die zwei
wichtigsten Komponenten

für einen erfolgreichen
Online-Kurs werden dabei

komplett ignoriert:



MARKETING und
DIDAKTIK



MARKETING sorgt dafür,
dass der Kurs erfolgreich

gelauncht wird.



Und die DIDAKTIK sorgt
dafür, dass der Kurs

inhaltlich so gut wird, dass
der Kurs zur Cashcow

wird.



Was Deinen Onlinekurs
LANGFRISTIG 

verkauft, ist der Erfolg Deiner
TeilnehmerInnen! 

Die müssen erzählen, dass Dein
Onlinekurs grandios war.



Indiana Jones 
für Online-Kurs Design 

"Ich helfe Dir, Dein Wissen in
einen Online-Kurs zu verpacken,
der sich langfristig verkauft."


